Johannes Kreiner
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sage

Agenda

« Key-Erfolgsfaktoren unserer
Zusammenarbeit

« Technologische Weiterentwicklung

« Aktuelles aus der Sage DPW Welt

« (Gemeinsame weitere Strategien
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Gemeinsam stark

&

900.000 EUR
Umsatz mit Partnern

OF —
65 Projekte 85 Meetings
mit Partnern mit Partnern
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Datenschutzconsulting HR: Deloitte.  sgge
Legal
von der Idee zum Go-to-market

Research and Development (Sage DPW und JWO|Deloitte Legal)
« Initiative zur Kooperation durch Sage DPW

« Abstecken der wirtschaftlichen Eckpunkte

« Ermittlung der Needs der Kunden

« Strukturierung der Vortragsreihe mit HR-relevanten Datenschutzthemen

« Entwicklung von Datenschutzconsultingprodukten fur die Kunden

« Einschulung von JWO|Deloitte Legal auf die Sage DPW Datenbank

Positionierung durch HR-Expertentreff (Sage DPW und JWO|Deloitte Legal)
* Hoher personlicher Einsatz

» Tolles Teambuilding zwischen Sage DPW und JWO|Deloitte Legal

« Direkter Kundenkontakt

« Gesprache mit Entscheidungstragern

« Konkrete Produktblatter fir Kunden
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Datenschutzconsulting HR:
von der Idee zum Go-to-market

Marketing und Sales (Sage DPW)

* Versand von Produktblattern

» Telefonische Salesgesprache

« Zusendung von Angeboten

* Vereinbarung von Consultingterminen mit Kunden

Datenschutzconsulting (JWO|Deloitte Legal)
e Durchfihrung durch JWOQO|Deloitte Legal
« Standige fachliche Absprache mit Sage DPW

Winning Relationships

Deloitte.
Legal Sage

«  Win-Win-Win-Situation fur Sage DPW, JWO|Deloitte Legal und die Sage DPW-Kunden

* VergroRRerung des Produktportfolios von Sage DPW

« Positionierung von JWO|Deloitte Legal und Akquise neuer Kunden flr reine Rechtsberatung
« Sage DPW-Kunden profitieren durch mafl3geschneidertes Consulting mit einem best-of-both-worlds
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Unsere Strategie flur den gemeinsamen Erfolg Sdge

Business Development Recurring
revenue Zusammenarbeit

Software
&
Services

Gemeinsam ldee
erfolgreich!

Gemeinsame Kundenprojekte
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Wir verstarken unser Vertriebstea

Werner Weinguny
Erwin Laber

Horst Jany
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Sage DPW Ideenportal Sdge

e So machen wir gemeinsam Sage DPW Die Mbg”chkeit ldeen zu

zum besten Produkt am Markt. osten finde ich super!
* Vielen Dank fir Ihre zahlreichen Ideen P per:

im Ideenportal! Teilweise kommt es dadurch
. User Research Group um die auch zu einem Austausch mit
Zusammenarbeit mit Partnern und anderen DPW-Nutzern.
Kunden zu intensivieren Quasi ain Eorum fiir DPW-
Nutzer.”

— |Isabelle Murai, Auditreu
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sage

lhre Stimme zahlt

* 49 |ldeen von lhnen eingebracht

« 8 ldeen umgesetzt oder Umsetzung
geplant

e Zusatzlich fur 127 Ideen anderer
Firmen gevotet

And the winner is ...
DELOITTE
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Josef Zellner
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DPW Agile

PM

(=) )

Backlog Item

Product
Backlog

Abstimmung

mit
Stakeholdern

Backlog
Scoring
Meeting

Detaillierte
Features
Stories
Akzeptanzkrit.

Backlog
Grooming
Meeting
PM+Team

Release
Planung nach
MoSCoW

DoR

Teams

(=)

Release
Backlog

Backlog Item
Mit Prio + T-

Shirt Size

Release-Timebox

Analyse & Design

Development Test

Ready 2
Deploy

Release
Detail
Planung
PM+Team

Doing | UX Done

Doing JC-Review§ Done Doing | Doku| Done

DoD

Abnahme der fertigen Tickets

PM

sage

REEERE
REVE
Offene
Tickets

zurtick ins

Backlog,

Replanning
der
REEERES
PM

Backlog




Einbindung der Stakeholder Sdge

Markt &

Mitbewerb
Interne

Teams

Professional
Service

Customer
Service >

Anja Molecz
Product Management

Partner

Ideenportal

Management



ManagerApp
v0.9

Kunden-
wiunsche

Anpassung
Arbeiter
Angestellte

Zeit 2.0

Konzept _ _
Mitarbeiter App
v0.8
RestAPI v0.3 Connection
MBGM Plugins y TBthM
Drehscheibe erntunktionen
Zeithistorie REtAP VO.5
SSO
Sept.
Wechsel 2018 ABW
Dienstverhaltnis unter Ant
Monat ntrag
ManagerApp neu




Krankenkassen-
zusammenlegung

Februar

2019

Onboarding

Process v0.5
Bugdet ins
Web v0.5

Mitarbeiter App
v1.0

Elastic
Search

SEPA
neu

Zeit 2.0
V1.0

6 Wartungs-
lieferungen pro
Jahr

Onboarding
Process v1.0

RestAPI
\VAS)
Austritts-
automatik
Ubernahme
L16
Budget ins
Web v1.0

Simulation in
die Zukunft

Anonymisierungs-

Budget ins
Web v2.0

Stichtage im
Standard

Tool

Nachzahlung
VJ/Client




Erwin Laber
27/06/2018



sage

Top Seller e

\ohnverrechnyp,

 DPW Digitaler Personalakt
 DPW Schriftverkehr

- DPW Bewerber
. DPW Mobil 4 e
« DPW Zeitprojekte @5

« Datenschutz Consulting HR

Zeiterfassun,
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RIS persOna[entvviC\(\ung - ; >

lhre Idee ist gefragt: Wie konnen wir
unser Angebot gemeinsam erweitern?
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Wir machen alle unsere Kunden mobil.



sage

Best practice

N Sy Einzeldatenbank
"”‘“"" s * Integrierte HR-Gesamtlosung
" "’:t

’ :
“ & 1 « Kein Mandantensystem — trotzdem
ausgelagerte Lohnverrechnung

.

S8 - AN Vorteile fur alle:
/ ) « System lauft beim Kunden oder im RZ
* Bessere Interaktion

* Integration weiterer DPW Module
leichter moglich

e Kundenbindung
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sage

Weiterer Ablauf heute

* Wir l6sen gemeinsam einen
Kriminalfall im Wiener Prater
(Treffpunkt 16.30h beim Riesenrad)

* Ab 19h Ausklang in der Luftburg

7/3/2018
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sage

Vielen Dank!



